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10PASOS PARA EL EXITO

Donde comienza tu aventura




10PASOS PARAEL EXITO
BIENVENIDO A LA AVENTURA

Bienvenido o la aventura de emprender un negocio, donde

los suefios hacen crecer a las personas. Si conviertes lo que te
apasiona hacer todos los dias en un negocio, el éxite viene salo.

Para esto aventura tendras que ser un emprendedor con
vocacién y necesitards equiparte para recorrer lo senda que te
levara al EXITO.

- Tener una idea y ponerla en marcha.

- Plantear todas las posibilidades de crecimiento del negocio.
- Mo es suficiente tener un buen producto, es necesario

tener conecimientos sobre el mercade, sobre el dliente

ideal y tener una buena dosis de inteligencia emocional.

- Paora ser emprendedor es necesario tener unas buenas
habilidades comunicativas y de gestién empresarial.

- Puedes ser el mejor cocinero/a o vendedor/a de ropa, pero
le que te hard crecer en tu aventura, es el posicionarte en el
mercado y dar valer a tu marca. Por ello te recomiendo gue
dejes este trabajo a profesionales en el sector, donde ganaras
tiempeo y dinero, ocortande los plazes para cbtener mas
beneficios.

Realiza un plan de negocio. Este plan te servird para aclarar
tu idea en forma de negocio y comprobards si es viable y rentable. Te
ayudard a enfocarte en objetivos y fijarlos. Escribirlo te sirve para
centrarte y detectar posibles errores de planteamiento, Ademéas
podras presentarle a posibles socios, inversores o clientes.

En esta guia, te ayudaremos a dar 10 pases para peder llegar
al éxito, pero recuerda que “no es lo mismo conocer el camino que
hacerlo™, tode esta en tu voluntad de crecimiento.

ANIMO, TU PUEDES
BIENVEMIDO A TU AVENTURA
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 1. DEFINE TU MEGOCIO

Se reqlista por mucho que ' - - |
la perspectiva sea diferente Lo que la gente piensa | ' ' ' | l | . | ' . ‘
que deberias hacer I ' l I

Lo que crees que
deberias hacer

‘ Lo gue realmente
debes hacer

verdad perspectiva

PASC ]

Al comienzo de tu aventura, DEFINE TU NEGOCIO. Elige una
buena idea de negocio, una idea que surja desde la pasién, que la
idea no surja sélo desde la idea de obtener dinero, intenta que sea
un negocio que aporte algo diferente.

Diferenciarse del resto es lo que te lleva al éxito, no hace
falta que sea un producto o servicio nuevo, pero tiene que aportar
algo que no aporte el resto, una experiencia en la compra es en lo
que fe tienes que centrar.

Enfécate en las soluciones que resuelve tu negocio. Se j
creative y ante todo, deposita conflanza en tus clientes. -
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 2. DEFINE TU VALOR

El tamario de tus problemas depende
de con qué los compare,

I I conocimiento

habilidad

PASC 2

En tus valores es imprescindible la serenidad, el compromiso y
la honestidad. Se responsable en tu trabajo y responde a la pregunta
2Por qué 02 iPor qué compraria alguien tus servicios? Preséntate y
define qué aportas tU o tu equipo.

Explica las capacidades y la experiencia que va a llevar tu
negocio al éxito. §Qué ofreces? No te centres en el producto, sino en
las experiencias de consumo, en los resultados y beneficios que
obtiene tu cliente después de comprarte.

ITY

SERVICE
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 3. DEFINE TU MERCADO

Para agregar...

Debes aprender
o restar

PASC 3

Define las necesidades de este nicho de piblico al que va
dirigide tu producto al igual que a tu cliente ideal.

Imaginate un avatar de cliente ideal y describe qué siente,
qué preocupaciones tiene, que le gusta, que le disgusta, como viste,
cémo habla, cémo actia..

La herramienta base de un lider o un empresario es la
comunicacion, por eso debes cvidar y empatizar la comunicacion
con la gente, escuchar siempre y estar atento a las necesidades del
cliente y a su satisfaccién después de la experiencia de la compra.
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1(/PASOS PARAEL EXITO
PASC 4. PLAN DE NEGOCIO

=
. usted
. okros

Hay mas de una forma de resclver
un problema. Sigue tu propio camino

PASC 4

Hazie estas preguntas. ;Cué nombre vas a poner a tu
empresa? ;Cémo te vas a dar a conocer? ;Como vas a vender?
¢ Qué acciones vas a llevar a cabo? ; Cémo fidelizar a tus clientes? Si
necesitas ayuda para elaborar un plan de marketing, puedes pedir
asesoramiento a profesionales.
Mecesitas un manual de imagen corporativo para que tu negocio lleve
una imagen acorde a los valores que transmite tu negocio.

En este manual se incluye tu logotipo, tu imagen corporativa y la esencia
de tu empresa..
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 5. ;CUANTO DINERO NECESITAS?

Elinterés compuesto es la octava
maravilla del mundo

Los que no, lo
pagan.

Quien lo
entiende, gana
dinero

- Albert Einstein -

PASC 5

Hacer nimeros es importante para el inicio. Emprender
sabiendo que tienes un 50% de probabilidad de éxito y un 50% de
fracaso. Se realista y siempre ten prevision en los gastos. Gestionar el
dinero del negocio. Siempre guardar un 40% del negocio de reserva.
El resto se puede invertin. Nunca mezclarlo con el de tus finanzas. El
dinero del negocio hay que separarlo del resto de tus ahorros. Realizar
un plan financiere es fundamental para iniciar un proyecto. Evaluar
siempre los costes. Es decir, invertir lo que uno pueda, sin que ello
pueda hacer que si sale alge mal se arrvine. Hacer cdlculos siempre.
Todo lleva un proceso. Tener vision a largo plazo. Recuperar la
inversion a corto plazo es un error, pero has de ser paciente porque
todo llega, normalmente en plazos largos.

-
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 6. TOMAR ACCIONES

pensador autor

PASC B

Ponte fechas para tomar acciones. No te quedes con las
ideas. Continvidad. “Hechos no palabras”, es el lema que mas te va
impulsar en este aspecto. No pretendas obtener resultados a corto
plaze, todo tiene un proceso (como el que quiere hablar inglés
perfecto o ponerse en forma y ser nimero 1 en algin deporte, sabe
que es un proceso de aprendizaje en el que obtendrd los resultados
en un plazo largo). Escalar pase a paso haciendo cdleulos de
margen, error, en el dinero. Hay que gastar dinero para recibir luego.
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 7.PASION SIN PERDER LA CABEZA

No dejes que tus !
ambiciones... .

10

Para llegar aqui...

¥ ®2 o]
¥ x5 ]
w7 *H Wy
.debiliten tus
cimientos, debes empezar agqui

PASC 7

Alimenta tu pasién sin perder la cabeza. Es decir, dedicale
tiempo, pero no te obsesiones. El equilibric emocional es muy
importante. Hay que dedicar cada dia un tiempo para el trabajo, otro
para la salud fisica, otro tiempo para relaciones sociales y otro para el
alma, (asi estaremos en armonia y no desembocaremos en
cansancio, ni en saturacién). Recargarnos de energia para producir
mas rapido y con mayor rapidez. Ni estar en un pico alto de subidén,
ni en un pico de bajon. Ante cualquier circunstancia (una
enfermedad mortal o un premio de loteria), seguir tu vida con
normalidad, sin desestabilizarte. Que no se te suba a las nubes el éxito
porque si no la vida te dard pales para volver a estar en la tierra. Las
ideas hay que tenerlas bien ejecutadas y manifestadas paso a pase.
Si la situacién te incomoda y sientes que te viene grande es porque no
tienes conocimientos suficientes en el tema empresarial y te da miedo
que salga algo mal. Contrata los servicios de Tecnografic. Mosotros
contamos con 20 afios de experiencia en el sector y ayudamos a dar
ese paso a emprendedores que quieren cumplir sus  suefios,
acompandndeolos en todo el proceso para agilizar en el menor tiempo

S T T
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10PASOS PARAEL EXITO
PASC 8. MENTALIDAD EMPRENDEDORA

El éxito es un constante progreso

lo hice estoy progresando
* .
] :
Lo que la gente piensa Qué es realmente el
cuando escucha "exito” exito.

Margue una casilla

PASC 8

Tener mentalidad emprendedora, aunque tu idea creas que
es la mejor (tu opinion es irrelevante). El que manda siempre es el
cliente, es que tiene el dinero y por tanto en el que te tienes que
centrar. Siempre se puede mejorar, abrir la mente a otras ideas,
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]_ﬁpnsos PARA EL EXITO
PASC 9. APREMDER DE LOS ERRORES

“Eres el promedio de las cinco personas
con las que pasas mas tiempo”

Apilamiento
de habitos

nuevos habitos

viejos habitos

Jim Robin -

PASC 9

Aprender de los errores, anticipar a lo que pueda pasar, prever.
Ensayo - Error, todas las veces que hagan falta hasta dar con la clave
del éxito. Experimentar las situaciones de inseguridades para
encontrar el fallo. Profundizar en ello. Motivarse para aprender en las
situaciones dificiles. No abandonar en corto plazo. Siempre levantarse
y volver a intentarlo. El éxito reside en eso. La amargura de las
circunstancias o los obstdculos son oportunidades con bellezas
ocultas para crecer mas personalmente y empresarialmente. Aunque
fracases 10 veces, hay que intentarlo otra vez, haciendo cosas
diferentes. Si tienes un suefio ves a por él hasta que se cumpla.
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10PASOS PARAEL EXITO

PASC 10.PLANA BY C

tomar un aqui no
descanso agui

5i tienes tiempo para consumir...

tienes tiempo para crear

PASC 10

Tener muchas opciones vy planes A, B y C. Abrir muchas otras
fuentes de negocios para tener opciones. Primero empezar con uno y
siempre tener pensamientos de crecimiento para crear mds negocios.
Tener un gran sistema de apoyo. Colaborar con méas empleados. Estar
siempre con las GOltimas tendencias para formarte en tu negocio,
recurre a cursos, libros o personas que trabajen en tu mismo sector.
Estar actualizado, en los tiempos que estamos viviendo de constantes
cambios, hard que seas el mejor y tengas ventajas en tu sector. 5é
inconformista en tode [para salirte de la regla del conformisma).
Gluerer cambiar todo. Siempre ir cambiande, que es lo gue te hace
superarte y crecer. El mundo es irreal (alguien lo pensé y lo creo). No
es propiedad tuya, aunque lo estés disfrutando t. Lo han hecho para
darte un servicio. El triunfo estd en saolirte de lo rueda de confort
(donde estd todo el mundo) y aportar y crear algo nuevo. Siempre ir
renovando, aunque creas que ya estd todo asentado, siempre hay
cambies. Ser ambicioso y querer mas, no confermarse. Ver la cima de

una montana, escalarla y cuando estas arriba y lo has visto todo
ir a por otra mas alta. Eso es el progreso del aprendizaje.
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